
会社経営の根幹

新聞社のコネクションを最大限に活用

顧客を増やす
営業スタッフは優秀な人から辞めていく…

代わりになる人材は社内にはいない…

新しい人材も育つまでには時間がかかる…

このままでは先行きが見えない…

さぁ一緒に顧客を見つけましょう

顧客開拓支援カンパニー



会社概要 株式会社千葉日報デジタル（千葉日報社100%子会社）

https://chibadigi.com/

〒260-0013 千葉県千葉市中央区中央4丁目14番10号

電話 043-227-0000

設立 2021年5月25日

業務 企業・自治体への情報発信業務サポート

商材 千葉日報ビジネスマッチング

がっちり採用プロジェクト

宣伝計画

広報・PRサポート

危機管理広報

関連 千葉県広報研究会主催
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顧客を増やすためにはまず市場を理解し

顧客をひきつける魅力を備える必要があります

その準備と実行をお手伝いいたします

ピーター・ドラッカー
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千葉日報ビジネスマッチングは単純な営業代行ではなく

また商談のアポ取り代行なども行っていません

お客様と一緒に協議を重ねながら商材・サービスを魅力化し

取引を始めてくれる相手を見つけアプローチ

未来の顧客をつなぐサービスです
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４つのソリューション
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えっ、こんなところにもアプローチできるの？

商材やサービスの特性、これまでのご経験等を踏まえ、切り開く市場を広く検討・協議します。

新聞社のネットワークやコネクションを活用することで、これまで入り込めなかった市場にも活路を見

出すことができます。

ターゲットの想定

千葉日報ビジネスマッチングのソリューション❶
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どう魅力的に見せるか、どう表現するのかは私たちの得意分野です

メディア事業者の視点で商材・サービスの魅力化を図ります。

もちろんすでに魅力化されている、あるいは変えにくい商材・サービスはそのまま打ち出すこともでき

ます。

商材・サービスの魅力化

千葉日報ビジネスマッチングのソリューション❷
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こんなやり方もあるんです

予算にあわせアプローチ方法や反響動線の設計を協議します。

現状のスタッフ体制も考慮しつつ無理のないところで落としどころを見つけます。

アプローチ方法の協議

千葉日報ビジネスマッチングのソリューション❸
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予想していなかった反響にも私たちの経験が役に立ちます

展開時のご支援も必要に応じて対応いたします。

千葉日報ビジネスマッチングは反響数や取引増加数に対してのロイヤリティーはありません。反響が多

ければお得になります。

展開時のフォロー

千葉日報ビジネスマッチングのソリューション❹
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サービスの流れ

ヒヤリング
まずはお話をお聞かせください。

弊社にて持ち帰り、方向性の検討を行います。

施策骨子の提案
骨子案をたたき台に協議し、進める、進めないの

ご判断をいただきます。

ここまで料金は発生しません。ご提案した展開方法で進めてみたいという方はご契約となります。

契約

守秘義務契約締結

展開詳細の協議

決定

展開実施

協議の中で公開したくない核心部分の話に及ぶ場合があり、

双方の不利益にならない用、NDA（秘密保持契約）を結んでから

話し合いを進めていきます。

予算を含め、展開内容を決定します。

この段階で企画費用が発生します。

計画を実施します。

実施の段階で実施費用が発生します。

実施の合意契約をします。

計画通りに進むよう関係者交渉を進めていきます。

計画の見積りを提示します。
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料金感

このサービスはフェーズが３つに分かれています。フェーズ単位で料金が発生します。表示価格は税別です。

企画フェーズ：

・ヒヤリング

・企画段階、展開骨子のご提案

計画フェーズ：

・詳細企画

・動線設計

・交渉

・スケジュール ほか

※合意まで修正を重ねます

※内容により料金が変わります

実行フェーズ：

・実務交渉

・動線の実行確認

・展開サポート ほか

※最終見積をもって料金が確定します

※制作費・広告費などの実費は別途となります

無料

100,000円～

200,000円～
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お問い合わせ

新規顧客開拓、それを担うべき営業人材の不足は事業規模や業種に関わらず多くの事業者が抱えている課題です。

多角的にサポートさせていただいております。

お気軽にお問い合わせください。

メール：

ホームぺージ：

電話：

info@chibadigi.com

https://chibadigi.com/

043-227-0000（ゼロ4つ）
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